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A Dificil Situacado Econdémica da Geracéao do Milénio

Uma coorte demografica nunca é monolitica, mas o grupo que recentemente entrou no
mercado de trabalho tem um traco em comum: eles observaram como a Grande
Recessao mudou radicalmente o panorama dos postos de trabalho, moradias e suas
expectativas de modo geral. Quéo profundamente a crise econémica e suas
consequéncias marcardo essa geracao?

O que define uma geracao? As diferencas entre grupos etarios podem ser resultado dos
acontecimentos do ciclo da vida (as pessoas se comportam de acordo com a fase de sua vida), os
efeitos do periodo em que vivem (tais como guerras, crises econdmicas e descobertas médicas e
cientificas), ou efeitos de sua coorte (efeitos dos acontecimentos ou tendéncias que ocorrem e
afetam uma geracdo durante seus anos de jovens adultos, mas cujos efeitos tém repercussao
durante os anos seguintes). Esses sao os fatores que o Centro de Pesquisas Pew utiliza para

explicar as diferencas entre faixas etarias.

Principalmente em decorréncia da Grande Recessao, a geracdo do milénio - geralmente definida
pelos demégrafos como todos os nascidos depois de 1980 - esta marcada por cada uma das
caracteristicas da geracdo de acordo com Pew. Além de repercutir na economia dos EUA, a Grande

Recessdo reformulou os planos e as oportunidades de muitas pessoas da geracao do milénio.



As Preferéncias da Geracao do Milénio e
seus Efeitos

Como era de se esperar, a geragdo do milénio
exerce significativa influéncia sobre a economia. As
preferéncias dessa coorte mudaram juntamente
com a realidade econdmica - em constante
transformacgao. Citando a revista The Atlantic,
“Desde a 22 Guerra Mundial, novos carros e casas
nos suburbios fortaleceram a economia e
impulsionaram a recuperacdo econdmica. A
geracdo do milénio pode ter perdido o interesse
em ambos.”

Talvez essa perda de interesse, no entanto, possa
ser atribuida a tendéncia dos consumidores em
tomar decisoes cada vez mais racionais em
momentos de grandes dificuldades econémicas e
elevada incerteza. O artigo da revista Atlantic
continua, dizendo que um carro novo custa cerca
de US$30.000 e permanecera em uma garagem ou
estacionamento 23 horas por dia. O aumento da
prevaléncia do Zipcar e servicos similares de
compartilhamento de veiculos mostram que jovens
consumidores estdo adotando habitos economicos,
especialmente quando lhes convém.

Considerando essa tendéncia de compartilhamento
de veiculos, a Ford Motors fez um esfor¢o notavel
para fornecer frotas de veiculos para Zipcar. A
razdo fundamental da montadora é que a geragao
do milénio podera nao ter interesse em comprar
um carro agora, mas se o fizer mais tarde, estara
familiarizada com a marca, aumentando a
probabilidade de um atual cliente do Zipcar tornar-
se, no futuro, proprietario de um veiculo Ford.

Em outro artigo sobre a geracdo do milénio, a
revista Atlantic a elogia por seu maior apetite por
"casas menores construidas em bairros densos, de
uso misto", o que tem um efeito econémico
multiplicador, a0 mesmo tempo em que cria outras
eficiéncias, tais como - pelo menos em tese - um
aumento no financiamento de escolas nos distritos.
De acordo com o artigo, "Os economistas
descobriram que mais da metade da mudanca na
produgao, por trabalhador, em todos os Estados
dos EUA é explicada pela densidade.”

Adiamento de grandes decisoes

Além das dificuldades economicas
enfrentadas pela geracao do milénio, ela esta
apresentando sinais de desvio dos padrdes
estabelecidos. Enquanto as ultimas geracdes
decidiram mais rapidamente se casar ou
comprar uma casa, a geracdo do milénio, como
grupo, estd demorando em tomar tais decisoes
(para muitos, por necessidade). Em 2012, 36%
dos jovens adultos americanos, entre 18 e 31
anos, estavam vivendo na casa dos pais, a maior
proporc¢ao em quatro décadas, de acordo com os
dados, de 2010, do Instituto Pew. No mesmo
ano, apenas 25% da geracao do milénio estava
casada, comparado a 30% das pessoas da
mesma faixa etaria em 2007. Estatisticas como
esta trazem para o primeiro plano os efeitos da
Grande Recessao sobre a geracao do milénio.

De fato, a situagcdo pouco promissora de
emprego enfrentada pela geracdo do milénio ao
entrar no mercado de trabalho, provavelmente
causou a regressao das taxas de formacao de
nucleos familiares: eles ndo tinham condi¢des de
alugar, mobiliar e equipar, de forma geral, sua
propria casa. Embora o mercado de trabalho,
atualmente, continue sua lenta recuperacao dos
niveis mais baixos da época da recessdo, o
Bureau of Labor Statistics (BLS) [Agéncia de
Estatisticas Trabalhistas dos EUA] indica que a

taxa de desemprego entre os jovens (de 16 a 24



anos) manteve-se em torno de 15,5% em 2013 e comegou 2014 em 14,2%, aproximadamente o
dobro da taxa de desemprego total. De fato, com excecdo da taxa de desemprego entre os jovens
com menos de 25 anos, a taxa de desemprego geral dos EUA foi de apenas 5,4% em janeiro de
2014, segundo o BLS.

Outra estatistica do Pew ilustra os apuros da gera¢cdo do milénio: em 2012, 63% das
pessoas com idade entre 18 e 31 estavam empregadas, abaixo dos 70% das pessoas da mesma
faixa etaria que tinham emprego em 2007. Os desempregados da geracao do milénio estdo bem

mais propensos a viver com seus pais do que seus companheiros empregados.

Quanto mais qualificacao, mais problemas?

Além das duras condi¢des do mercado de trabalho que a geracao do milénio teve de
enfrentar, outros fatores diferenciados intensificaram as frustracdes desse grupo demografico. A
geracdo do milénio considera crucial a educagdo de nivel superior, para aprimorar suas
qualificacoes e, assim, suas perspectivas de carreira profissional, e os dados confirmam esse ponto
de vista: um novo estudo realizado pelo Pew demonstra que praticamente todas as avaliacdes de
bem estar econdmico e sucesso profissional (incluindo ganhos pessoais, satisfagdo no emprego e a
participacao de trabalhadores em tempo integral), mostram que os jovens formados em
faculdades estdo superando seus pares com menor nivel de instrugdo.

No entanto, essas qualificagdes vém acompanhadas de custos exorbitantes, na medida em
que estudantes, com menos de 30 anos, estdo tomando, cada vez mais, empréstimos para financiar
sua educacao. Um relatorio do FED de Nova York indica que o total da divida de empréstimos
estudantis para menores de 30 anos cresceu de US$144 bilhoes, no primeiro trimestre de 2005,
para mais de US$322 bilhdes, no quarto trimestre de 2012. Durante o mesmo periodo, o nimero
de estudantes, menores de 30 anos, que tomou empréstimos para pagar sua educagao, aumentou
de 10,8 milhdes para 15 milhdes.

O aumento geral do nimero de matriculas explica, pelo menos em parte, o grande nimero
de pessoas que contrairam empréstimos para financiar educagdo de nivel superior, mas os
empréstimos estudantis envolveram valores bem mais elevados: de 2005 a 2012, o valor médio da
divida estudantil, per capita, contraida por americanos com menos de 30 anos subiu de cerca de

US$13 mil para US$21 mil, de acordo com dados do FED de Nova York.



De fato, apesar de, em geral, todos os outros tipos de divida cairem durante a Grande
Recessdo, os empréstimos estudantis foram um caso a parte. O valor total da divida estudantil
para todas as faixas etarias passou de menos de US$300 milhdes, em 2004, para mais de US$1
trilhdo no final de 2012, de acordo com os dados do FED de Nova York. Em nenhum momento,
durante esse periodo, os saldos dos empréstimos estudantis cairam.

De forma geral, a Grande Recessao for¢ou os americanos a focar e priorizar suas dividas. Os
devedores, por exemplo, empenharam-se para reduzir suas dividas nos cartdes de crédito. A
divida dos cartdes de crédito alcangou seu ponto maximo no final de 2008, em aproximadamente
US$900 milhdes. De acordo com os dados do FED, no final de 2012, o saldo estava
confortavelmente abaixo da marca dos US$700 milhdes. A divida de financiamento de veiculos
também caiu cerca de US$100 milhoes durante a recessio. Os dados do FED de Nova York indicam
que, no mesmo periodo, os estudantes contrairam cerca de US$150 milhdes a mais em
empreéstimos.

No entanto, ha um resquicio de esperanca em relacao ao rapido aumento da divida
contraida pela gera¢do do milénio para financiar sua educa¢do. Em geral, jovens com pelo menos
um diploma universitario dizem que o gasto vale a pena. De acordo com a pesquisa do Pew, 72%
dos jovens entre 25 e 30 anos, com pelo menos um diploma universitario, dizem que ja pagaram
seus empréstimos estudantis. De dois ter¢os das pessoas da geracao do milénio com diploma
superior que tomaram empréstimos para financiar seus estudos, cerca de 90% dizem que valeu a

pena - ou assim esperam.

Alias, devido a crescente disparidade de receita entre as pessoas com e sem diplomas
superiores, a Unica coisa mais cara do que um diploma universitario poderia ser ndo conseguir
um. A Pesquisa Pew assinala uma crescente e nitida diferenca nos salarios de jovens adultos com e
sem diplomas universitarios (vide a barra lateral: “O Caso do Salario Estagnado”). Em 2012, a
pesquisa Pew indica que a geracdo do milénio, com pelo menos um diploma universitario, tem
uma receita média de US$45.500 por ano, cerca de US$17.000 a mais do que a receita média de
US$28.000 que o estudo associa aos que possuem apenas diploma de ensino médio. Em uma época
em que a receita média anual permaneceu relativamente estavel, a geracao do milénio considera

que essa vantagem econOmica esta fortemente associada a educacao.



Gerac¢do do milénio e constituicao de nucleos familiares

De acordo com Timothy Dunne, economista do FED de Atlanta, a velocidade em que todos
0s americanos constituem nucleos familiares caiu acentuadamente durante a Grande Recessao,
como se poderia supor, dada a natureza da crise. Em 2012, Dunne escreveu um artigo para o FED
de Cleveland intitulado “Household Formation and the Great Recession” [A Constituicao de Nucleos
Familiares e a Grande Recessao]. Nele, Dunne ressaltou que a maior queda na constituicao dos
nucleos familiares durante aquele periodo ocorreu com jovens adultos.

A pesquisa de Dunne, que usou dados do Current Population Survey (CPS - Pesquisa
Populacional) do Censo dos EUA, mostrou que a queda total (em relagdo aos niveis historicos
normais) no nimero de ntcleos familiares constituidos de 2007 a 2011 foi de aproximadamente
2,6 milhoes. A faixa etdria que mais contribuiu para essa queda, representando cerca de 1 milhdo a
menos de nucleos familiares formados, previstos pelos demografos, foi a da coorte de 18 a 24
anos.

A segunda delas foi a de 25 a 34 anos, que teve a constituicao de aproximadamente 900.000
nucleos familiares, a menos, durante a Grande Recessao (vide a Tabela 1). Para essas duas faixas
etarias combinadas, a taxa de propriedade de seus proprios lares atingiu seu ponto maximo em

2004, em cerca de 44% e caiu para cerca de 37% ao final de 2011.

Tabela 1: Nicleos Familiares-Queda na Constituicdo por Grupo Etario, 2011

Faixa etaria Ndmero de nl’lfllef)s familiares Queda
constituidos

18-24 6,0 1,0
25-34 19,6 0,9
35-44 21,3 0,1
45-54 24,5 —
55-64 21,8 0,2

Acima de 65 25,4 0,5
Total 118,6 2,6

Nota: Os nimeros acima representam milhdes de nicleos familiares. A constituicdo de nicleos familiares dentre a
coorte de 45 a 54 anos subiu 100.000 em 2011.
Fonte: U.S. Census Bureau, Current Population Survey; calculos do autor



Dunne apresenta uma nova forma de analisar a queda na constituicao de ntcleos
familiares: usar um conceito que os economistas chamam de "headship rate” [taxa de chefia], que é
a probabilidade de uma pessoa ser chefe de um nucleo familiar (vide a Tabela 2). De todas as
faixas etarias combinadas, a headship rate caiu de 52% em 2007 para 51,3% em 2011, uma queda
de aproximadamente 0,7 pontos percentuais. Para adultos com idades entre 18 e 34, no entanto, a
headship rate caiu de 37,9% para 35,8% no mesmo periodo, uma queda quase trés vezes o
tamanho da headship rate total. Nesse periodo, jovens adultos enfrentaram um menor acesso a
financiamento imobilidrio, uma economia mais fraca, como um todo, e um aumento da incerteza

quanto ao mercado imobiliario.

Tabela 2: Headship Rates para Adultos a partir de 18 anos

. . . Adultos com idade entre 18
Todas as faixas etarias

e 34
2007 52 37,9
2008 51,9 37,4
2009 51,6 36,9
2010 51,2 35,9
2011 51,3 35,8

Nota: Dados demonstrados sdo porcentagens.
Fonte: Census Bureau, Current Population Survey; célculos do autor

Em busca de um raio de esperanca

Embora algumas nuvens escuras pairem sobre a cabeca da geracdo do milénio, elas deixam
transparecer alguns raios de esperanca. A geracdo do milénio ajudou a inflar o baldo da divida
estudantil, mas, nesse processo, eles se tornaram as coortes com a melhor formagao na histéria
dos Estados Unidos e, embora as médias salariais anuais tenham, em grande parte, se estagnado,
os beneficios de uma educagdo universitaria sdo visiveis ao fazermos uma comparacgao, na geracao

do milénio, entre aqueles que tém e os que ndo tém formagao universitaria.



O Caso do Salario Estagnado

A geracdo do milénio é a geragdo com melhor
educacao da histdria dos EUA, - pouco mais de um
terco das pessoas entre 25 e 32 anos possuem pelo
menos um diploma universitario. Comparando, em
1965, 13% das pessoas na mesma faixa etaria
possuiam tal diploma. Uma pesquisa do Instituto
Pew sobre jovens adultos, educagao e receitas
constatou que além da participagdo de pessoas com
diploma universitario ter crescido, sua formacgao
universitaria também se tornou mais valiosa: entre
1965 e o dltimo ano, a receita anual média de uma
pessoa com diploma universitario com idade entre
25 e 32 anos cresceu de US$38.833 para $45.500 em
2012, um aumento de quase US$7.000.

A combinagdo de mais pessoas da gerac¢ao do
milénio obtendo diplomas e aumento do prémio por
tais diplomas podera nos levar a conclusio de que
eles ganham consideravelmente mais do que as
geracoes anteriores de jovens adultos, mas de uma
forma geral isso ndo acontece. A média geral da
receita anual das pessoas da geracdo do milénio,
atualmente (US$35.000), ndo é muito diferente
daquela das receitas dos baby boomers [geracao de
pessoas nascidas logo apds a 22 Guerra Mundial] em
idades comparaveis ($34.883) ou da coorte
geracional depois deles, frequentemente
denominada de Geragéo X ($32.173).

E quando Tim Dunne do FED de Atlanta
observa a queda da taxa de constituicao de
nucleos familiares entre jovens adultos, ele
acredita que o fortalecimento da economia fara
com que a gera¢do do milénio comece a acelerar
seu ritmo. “A melhora no mercado de trabalho
devera levar a um aumento nas headship rates e
na constituicao de nucleos familiares” afirmou, “e
esta relagdo deve ser a correta também para a

geracdo do milénio.”

Este artigo foi escrito por Mark Carter, analista de
pesquisa sénior - e, cabe destacar, membro da
geragdo do milénio— do departamento de

pesquisa do FED de Atlanta.



